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La experiencia de quienes llevan anos fuera
facilita la integracion a la nueva emigracion
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Primeros pasos de
economia
doméstica para
nuevos emigrantes

Trasladarse a un nuevo pais supone un
gran nimero de importantes cambios y
complicaciones logisticas que pueden
hacer todavia mas dificil el proceso mi-
gratorio. Y uno de esos aspectos a tener
en cuenta es la relacion con las entida-
des bancarias, puesto que el manejo del
dinero seréa una de las primeras preocu-
paciones de quienes se marchan a vivir
a un pais extranjero. Las diversas legisla-
ciones y modos de hacer -especialmen-
te la diferencia entre Europa y el resto
del mundo- aconsejan informarse bien.
Aqui ofrecemos algunos consejos.
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El presidente del Club Tinetense-Residencia Asturiana de Buenos Aires, José Marfa Monteserin, con la ministra de Trabajo, Migraciones y Seguridad Social, Magdalena Valerio.

Las entidades espaiolas
en Venezuela buscan el
relevo generacional

La crisis del pais ha convertido a estas instituciones
en un refugio para 1os nuevos espafioles

Los centros espafioles en Venezuela
han echado mano de sus fortalezas
mas consolidadas para afrontar lo
mejor posible la grave crisis que pa-
dece el pais y conseguir captar la
atencién de las nuevas generacio-
nes llamadas a tomar el relevo en el
liderazgo de estas instituciones. Las
actividades deportivas, culturales y
recreativas han sido y son la punta
de lanza para convocar a las instala-

ciones de estas organizaciones a los
jovenes que se estan formando para
tomar las riendas. Ademas, la crisis
ha convertido a estas instituciones
en un refugio para la juventud don-
de pueden disfrutar de su tiempo
de ocio con seguridad. Dos buenos
ejemplos de esta labor son la Her-
mandad Gallega de Venezuela y el
Hogar Canario Venezolano, ambas
entidades ubicadas en Caracas.

Jévenes en la Hermandad Gallega de Venezuela.
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Tres espafioles que triunfaron en Argentina cuentan su experiencia

trabajo duro y honestidad,
la vieja a la nueva emigracion

Constancia,
consejos de

LEO VELLES » BUENOS AIRES © ARGENTINA

Cuando en Espafia el proceso de emigra-
cién de sus ciudadanos parecia sélo una pa-
gina a quedar por siempre impresa en los li-
bros de historia, la crisis econémica que se
inicié en 2008 abrié una vez mas esa doloro-
sa herida que ya parecia haber cicatrizado,
aunque nunca se curase del todo.

Una vez mas, miles de espafioles se plan-
tean dejar su pais para buscar en otros hori-
zontes un futuro més digno. Si bien las cau-
sas de los procesos migratorios siempre tie-
nen muchos puntos en comun maés alla del
periodo histérico en el que se producen, la
nueva emigracién espafiola se diferencia en
varios aspectos respecto a la del siglo XX.

En primer lugar, el destino elegido, en
su gran mayoria, apunta a los paises del
entorno de la Unién Europea, a los que un
emigrante puede llegar en pocas horas de
viaje en avién o tren, cuando los espafio-
les que se fueron de sus aldeas a hacerse
la América en el siglo pasado pasaban un
promedio de quince dias en altamar. En
otro orden, la nueva emigracion esta for-
mada, en su mayor parte, por jévenes con
estudios completos y en muchos casos
universitarios, en tanto que los paisanos
que lo hacian hace mas de 50 afos prove-
nian mayoritariamente de un entorno rural
y con suerte habian cursado algunos gra-
dos de ensefianza primaria.

Otra de las diferencias fundamentales es
que el grueso de los emigrantes del siglo XX
partian con la certidumbre de que el pais al
que llegaban seria su hogar definitivo y, ade-
mas, era muy dificil comunicarse con los fa-
miliares y amigos que habian quedado en
Espana. La respuesta de una carta enviada
desde Argentina a una aldea al otro lado del
Océano Atlantico podia tardar mas de dos
meses. Hoy, para muchos jévenes que dejan
Espafia la salida es transitoria y temporal, a
la espera de que la situacién econémica me-
jore y haya una mayor oportunidad de acce-
der a empleos de calidad, y las nuevas tec-
nologias hacen que la comunicacién con sus
familiares que quedaron en casa sea practi-
camente instantanea y muy econémica.

Sin embargo, y a pesar del cambio de con-
diciones que hacen que el proceso migrato-
rio hoy sea més simple, no por eso es menos
doloroso. Hasta hace pocas décadas atras,
en casi todas las familias espafiolas se conta-
ba con algtn familiar directo o algin amigo
que tuvo que emigrar y que nunca retorné a
Espafia. Hoy, cuando las generaciones mas
jovenes se plantean tomar ese camino pero
no tienen referencias directas de lo dificil
que es encarar ese trayecto, escuchar las his-
torias de quienes se enfrentaron a una nueva
vida a miles de kilémetros del lugar en el
que habian nacido puede ser el mejor con-
sejo que pueden recibir quienes estén por
dar o hayan dado recientemente ese gigan-
tesco paso.
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Benito Blanco.

“Yo desde qQue llegué a Argentina me dediQué a trabajar y trabajar y
trabajar, y asi pasé de ser lavacopas a formar parte del club de los
petroleros con mucho reconocimiento por parte de todos los ingenieros
del gremio, Que se preguntaban c6mo habifa hecho un gallego para tener
tanto éxito sin haber estudiado ingenierfa. Asf se consigue todo, con fe,
honestidad y, sobre todo, trabajo”, afirmé Benito Blanco

Nueva Emigracién charlé con tres emi-
grantes, un gallego, un leonés y un asturiano
que llegaron a Argentina a mediados del si-
glo pasado y lograron triunfar a pesar de to-
das las adversidades. Cuando se les pide un
consejo para aquellos jévenes que estan a
punto de emigrar o lo hayan hecho en afos
recientes, coinciden en tres palabras que
para ellos fueron el motor de su éxito: traba-
jo, esfuerzo y honestidad. Tal vez, leyendo
sus historias, muchos jévenes encuentren en
estos ejemplos un impulso, un aliciente, pa-
ra encarar el arduo proceso que significa ini-
ciar una nueva vida en otro pais.

De los tres relatos, el mas particular es el
de Benito Blanco, un gallego de Lalin que en
Argentina comenz como lavacopas y llegd
a ser un importantisimo empresario de la in-
dustria minera y petrolera. Lo que hace atn
mas inusual su historia es que Benito, a dife-
rencia de practicamente todos los espafo-
les que emigraron en el siglo pasado, no lo
hizo por una necesidad econdmica, sino pa-
ra vivir una aventura.

“Yo comencé trabajando desde muy jo-
ven en las ferias regionales de Galicia, com-
praba huevos, manteca, jamones, castafas,
nueces, trigo, y luego revendia la mercaderia
por todo Lalin. A los 19 afios ya tenia una bi-
cicleta a dinamo y una moto, que era como
tener un Mercedes Benz en esa época, un lu-
jo. A pesar de ser el chaval mas rico de la co-

marca, y de que tenfa un futuro muy promi-
sorio en Galicia, también tenia una ilusién
muy grande de conocer Argentina, porque
en esa época se hablaban maravillas del pa-
is. Habia juntado 52.000 pesetas, que era
una pequefia fortuna en esos afios, y con ese
dinero en mi bolsillo ganado con mucho tra-
bajo me fui para Buenos Aires, ciudad a la
que llegué el 27 de enero de 1952, cuenta
Benito.

A continuacién, aclara algo que no es tan
sabido: para poder ingresar a Argentina, el
emigrante debia hacerlo con una carta de
reclamacién de un familiar o amigo que ya
estuviera residiendo en el pais. A Benito lo
esperaba una tia hermana de su padre, junto
a otros tios, primos y primas: “Ya tenfa aqui
tanta o mas familia que en Espafia, y todos
me estaban esperando en el puerto de Bue-
nos Aires”.

A pesar de llegar con una buena cantidad
de dinero ahorrado, comenzé a trabajar en
uno de los puestos mas humildes, el de lava-
copas, en la Confiteria Ideal. “Como era un
atropellado y rompia muchas copas, a los
quince dias me echaron. Pero como la ma-
yorfa de los mozos eran gallegos y ya tenia
una buena relacién con ellos, me consiguie-
ron un trabajo similar en un copetin al paso
en la calle Corrientes, en donde estuve hasta
enero del 53”, recuerda. Esa es otra clave de
aquella época: cdmo los emigrantes se ayu-

daban unos a otros, en especial para conse-
guirle trabajo a un paisano.

Asi fue que ese mismo afio le ofrecieron
comprar una sexta parte de otro copetin al
paso ubicado en la Avenida de Mayo, al la-
do del Bar Iberia, en el que era el socio mas
joven y donde trabajé de mozo hasta 1957,
cuando unos gallegos y un asturiano le ofre-
cieron comprar una cuarta parte de la pizze-
ria El Triunfo. “Me faltaban 200.000 pesos
para poder entrar, que me los presté otro
paisano, Ramén Mourente, a quien por suer-
te se los pude devolver a los tres meses
cuando vendi mi parte del copetin al paso”,
rememora.

Por esa época, Benito pudo retornar por
primera vez a Galicia para visitar a su familia.
Fue a la histérica agencia de viajes Longueira
& Longueira, propiedad de tres hermanos,
Genaro, Emilio y Pedro, a quienes les com-
pro el primer pasaje de avién que vendie-
ron, puesto que hasta aquel entonces los
boletos que vendian para viajar a Espafia s6-
lo eran para hacer el viaje en barco. Benito
hizo rapidamente amistad con Genaro, con
quien puso en sociedad la Agencia Espafia,
dedicada a tramitaciones, herencias, cam-
bio de moneda, partidas legalizadas....esa
amistad con Genaro seria fundamental para
el futuro de Benito en algunos afios.

La diversificacién empresarial, ya abrién-
dose del rubro gastronémico, que era el mas
habitual al que se dedicaba la colectividad
espafiola, tomaria un rumbo impensado
cuando en 1969 le ofrecieron comprar una
parte de una empresa minera en la provincia
de Rio Negro dedicada a la sustraccién de
bentonita, un mineral que se utiliza para los
moldes de las fundiciones de hierro y acero
y también para la preparacién de los lodos
de perforacién de los pozos petroleros.

A pesar de préacticamente no tener expe-
riencia en ese ambito, con tesén y esfuerzo
Benito comenzé a trazarse un nombre pro-
pio en la industria minera, hasta que al afio
un socio lo estafé y perdié todo el dinero
que habia ahorrado en los 18 afios que lleva-
ba viviendo en Argentina.

Lo primero que se le ocurri6 fue retornar a
Buenos Aires y pedirle trabajo a su amigo
Genaro Longueira. “El me dijo: ‘Yo no te doy
trabajo, tu tienes alma de comerciante y em-
presario mas que de empleado’, y me pre-
gunté cuanto dinero necesitaba para iniciar-
me de nuevo. Yo le pedi un millén de pesos
y me los presté en ese mismo momento y
sin firmarle ni un solo papel més que un
apretén de manos”, afirma con emocién. A
los ocho meses, luego de volver a incursio-
nar en la industria minera, Benito le pudo
devolver a Genaro todo el dinero y para
1972 era el productor de bentonita mas im-
portante del pais, facturando mas de tres mil
toneladas para proveer a las fundiciones
mas grandes e importantes de Argentina.

Benito no se recosté en los laureles del
éxito y siguio diversificandose con la explo-



tacion de su primer pozo de petréleo en Pla-
za Huincul, provincia de Neuquén. A los po-
COS meses, ya tenia a su cargo ocho equipos
de perforacién, cuatro laboratorios méviles y
a los pocos afos un equipo de 53 ingenieros
fijos. Todo ello sin nunca haber estudiado in-
genieria.

Durante todo este tiempo, Benito también
comenzé a participar de las instituciones de
la colectividad espafiola, desde un primer
cargo como responsable de la comision de
fiestas de la Falla Valenciana El Turia en 1964,
luego diversos cargos en el Centro Lalin de
Buenos Aires, el Club Espafiol de Buenos Ai-
res, el Club Europeo y la Federacién de So-
ciedades Espafiolas de la Republica Argenti-
na, de la que actualmente es el presidente.

También desarroll6 varias actividades cul-
turales y filantrépicas, siendo uno de los ma-
ximos responsables de la restauracion del
Teatro Avenida y del Plus Ultra, el hidroavién
de la Aerondutica Militar espafiola que reali-
z6 por primera vez un vuelo entre Espafa y
América. Ademas, financié la construccién
de 120 viviendas en Lalin, algo de lo que esta
muy orgulloso por haber tenido la oportuni-
dad de crear fuentes de trabajo en su comar-
ca natal.

Cuando se le pregunta qué consejo le da-
ria a un joven espafiol que tiene pensado
emigrar o que lo ha hecho en los ultimos
tiempos, Benito no duda: “Yo desde que lle-
gué a Argentina me dediqué a trabajar y tra-
bajar y trabajar, y asi pasé de ser lavacopas a
formar parte del club de los petroleros con
mucho reconocimiento por parte de todos
los ingenieros del gremio, que se pregunta-
ban cémo habia hecho un gallego para tener
tanto éxito sin haber estudiado ingenieria.
Asi se consigue todo, con fe, honestidad y,
sobre todo, trabajo”.

Desde Grandas de Salime

José Maria Monteserin nacié en el concejo
asturiano de Grandas de Salime, en la fronte-
ra con Lugo. Formé parte de una de las ulti-
mas camadas masivas de emigrantes hacia
América, llegando a Buenos Aires en 1965,
cuando tenia 22 afios. En la capital argentina
lo esperaban tres hermanos de su padre; vi-
vié con uno de ellos hasta que se casé y pu-
do comprarse un departamento.

Al recordar sus primeros dias en Argenti-
na, José Maria destaca que no tuvo muchos
problemas en adaptarse: “Yo era joven, muy
optimista y tenia mis habilidades para traba-
jar. Comencé trabajando de camarero, pero
como no queria ser empleado, cuando pude
ahorrar algo de dinero me puse un humilde
puesto de venta de choripan junto a un so-
cio. Se llamaba La Tranquera, y tenfa techo
de paja. De a poco fui progresando hasta po-
der comprar un restaurante, que se llamaba
De José y estaba en las calles Almirante
Brown y Provincias Unidas, en Lomas del Mi-
rador”.

Alli desarroll6 casi toda su vida como co-
merciante y pequefio emprendedor. “Era un
lugar muy sencillo pero tenia la mejor comi-
da de la zona: venian a comer el intendente
del municipio, el obispo, los curas, los jefes
de policia, los empresarios. Lo tuve por méas
de 30 afos, hasta que me jubilé”, cuenta.

José Maria logré el objetivo méximo que
se trazaban muchos emigrantes al llegar a Ar-
gentina: poder formar una familia y darle la
posibilidad de estudiar a sus hijos para tener
una vida mejor que la que él mismo habia te-

Pedro Bello.

nido en su juventud. “A mi no me avergiienza
decir que no completé la primaria. Fui a la
escuela desde los ocho afios hasta los cator-
ce, pero solo iba en los meses de invierno
crudo, porque cuando mejoraba el clima me
mandaban a pastorear ovejas y cabras”, ex-
plica.

José Maria tiene una hija que es licenciada
en Relaciones Publicas y Humanas y profeso-
ra de inglés, y un hijo que es doctor en Bio-
quimica y Biologia y que actualmente vive en
la ciudad alemana de Munich. Para alguien
que, como él mismo dice, llegd a Argentina
“sin estudios y sin oficio” y que siempre tuvo
que “rebuscérsela” como pudo, ese es su
mayor orgullo.

Como buen emigrante, también dedicé su
vida al trabajo solidario, colaborando en
cuanto podia en el Club Tinetense-Residen-
cia Asturiana, un hogar que acoge a ancianos
espafioles, al que califica como “una obra de
bien”. Su histérico presidente, Venancio
Blanco, lo animé a participar como vocal ti-
tular en la junta directiva de su instituciéon y
alli estuvo durante muchos afios, hasta que,
luego del fallecimiento de Blanco, sus com-
parieros lo eligieron presidente en abril de
este ano.

“Yo la verdad es que preferia ser vocal su-
plente porque es mucha responsabilidad, y
ademas vivo lejos, tengo tres horas de viaje
en auto y ya estoy grande para manejar tanto.
Es muy dificil, pero la verdad es que también
es muy gratificante”, reconoce.

José Maria admite que la emigracién es
una herida que tal vez nunca sane. “Es muy
dificil tener que dejar a tu familia. Cuando vi-
ne a Argentina quedaron en Espafia mis pa-
dres y cinco hermanos y sufri horrores por
ello. Hoy es diferente, gracias a las comuni-
caciones todo es maés fécil, pero mi consejo a
quien piense emigrar es que primero conoz-
ca bien el lugar al que tienen pensado radi-
carse, que se informen, que no se queden
arrinconados en una sola opcién, y por sobre
todo que trabajen con honestidad, porque
asi van a salir adelante y van a progresar en
sus vidas”, resume.

No tener miedo

Pedro Bello es una de las personalidades
maés queridas de la colectividad espafiola en
Argentina. Nacido en el pueblo de Trabade-
lo, en la provincia de Ledn, sali6é del puerto
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José Maria Monteserin junto a su mujer y su hija.

“Mi consejo a Quien piense emigrar es Que primero conozca bien el
lugar al Que tienen pensado radicarse, Que se informen, Que no se
Queden arrinconados en una sola opcidn, y sobre todo que trabajen
con honestidad, porque asi van a salir adelante y van a progresar en
sus vidas”, dice José Maria Monteserin

de Vigo el 1 de julio de 1957 con destino a
Buenos Aires, ciudad a la que llegd quince
dias mas tarde y donde lo esperaban una
hermana, un hermano y un tio. “Uno llegaba
con mucha emocién pero también con mu-
cha humildad, porque veniamos de un pais
en crisis y en el que habia mucha miseria”,
afirma.

Su primer trabajo fue de lavacopas en el
Bar Suédrez, en las calles Corrientes y Maipu,
en pleno centro portefio, una zona que en
esa época “era un mundo de gente”. Luego
de un tiempo en ese bar, en el que habia pa-
sado a despachar vermut, otro emigrante es-
pafiol le ofrecié un trabajo con mejor paga
en el Café Maracang, en el que se despacha-
ban seis mil cafés por dia. De alli pasé al bar
Fénix, frente al cine del mismo nombre en el
barrio de Flores y, como era habitual en esa
época y en el rubro gastronémico por aquel
entonces, unos paisanos le ofrecieron for-
mar parte de una sociedad en la pizzeria La
Redoblona, en la zona de Pacifico.

Alli comenzé a hacer sus primeras armas
como empresario, llegando con los afios a
ocupar la presidencia de la Asociacién de
Hoteles y Restaurantes, Confiterias y Cafés y
la presidencia honoraria de la Cdmara de
Restaurantes, asi como la vicepresidencia
primera de la Federacién Empresaria Hote-
lera'y Gastrondmica de la Republica Argenti-
nay la presidencia del sector gastronémico,
en el area de Turismo y Gastronomia, de la
Camara Espaiola de Comercio de la Repu-
blica Argentina.

Sin lugar a dudas, su mayor éxito como
empresario lo tuvo al formar parte de la so-
ciedad titular de El Palacio de la Papa Frita,
un reconocido restaurante cuya fama traspa-
s6 no solo las fronteras de Argentina, sino
que lleg6 hasta Estados Unidos, Espafia,
otros paises de Europa y Japén.

Como muchos emigrantes, la vida de Pe-
dro también estuvo vinculada a las institu-
ciones de la colectividad. A la primera que

se acerco fue al Centro Regién Leonesa: “Las
casas regionales nos ayudaban mucho, por-
que nos traian noticias de nuestros pueblos.
Hay que tener en cuenta que por esas épo-
cas la respuesta a una carta que enviabas a
Esparia podia demorar entre 60 y 80 dias”,
explica.

Pedro ocupd cargos directivos y fue socio
en numerosas instituciones, entre ellas la Fe-
deraciéon de Sociedades Castellanas y Leo-
nesas de Argentina (que actualmente presi-
de), el Club Deportivo Esparfiol de Buenos
Aires, el Hogar Gallego para Ancianos de
Domselaar, la CaAmara Espariola de Comer-
cioy el Hospital Espafiol de Buenos Aires.
“He dedicado muchas horas de trabajo a la
colectividad, y es algo que lo he hecho siem-
pre con mucho carifio para tratar de mejorar
la calidad de vida de nuestros paisanos y de
nuestras instituciones, y también para que
Esparia estuviera muy bien representada en
Argentina”, sostiene con firmeza.

Esa labor fue ampliamente reconocida
con la Medalla de la Hispanidad de la Fede-
racion de Sociedades Espafiolas (2006); el
Premio Céatedra de Espania de la Universidad
de Ciencias Empresariales y Sociales (2009)
y el Premio al Mérito en la relacién hispano-
argentina de la Asociacion de Prensa Espa-
fola en la Argentina (2009), ademas de la
mas alta distincion que otorga el Ministerio
de Trabajo de Espafia, la Medalla de Honor
de la Emigracién, que recibié en 2000.

Pedro reconoce que todo lo que logré en
Argentina, pais al que le esta eternamente
agradecido, era algo impensado para el jo-
ven que un dia decidié dejar su pueblo pa-
ra encarar el arduo trayecto de la emigra-
cién, por eso no duda en aconsejar a quie-
nes estén pensando en seguir ese camino
“a no tener miedo de dar ese paso. Es difi-
cil y cuesta mucho, pero con trabajo, cons-
tancia, sacrificio y esa vocacién de empren-
dedores que tenemos los espafioles, se sale
adelante”.
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La crisis convierte las insfituciones de la emigracion en lugares de ocio seguros y atractivos para los jévenes

Las entidades espanolas en Venezuela trabajan
por el relevo generacional

NOEMI CENDON » CARACAS

Las personas que integraron la ola migrato-
ria espafiola durante los primeros tres cuar-
tos del siglo XX, llevaron consigo un gran
amor por su pais que los llevé a desarrollar
estrategias que les permitieran compartir
entre si, y con los demas, su cultura, cos-
tumbres y tradiciones.

Es por ello, que alla donde llegaron crea-
ron los centros espafioles, en muchos ca-
sos segun la comunidad de la que venian:
Galicia, Canarias, Asturias, Catalufia y de-
mas, en otros, los mas, espacios dirigidos a
todos los espafioles: los centros hispanos.

En Venezuela se constituyeron muchos
de ellos. Practicamente todas las ciudades
importantes de este pais cuentan con va-
rios centros de este tipo y Caracas, la capi-
tal, alberga a algunos de los mas grandes
de la didspora espafiola en el mundo.

Estos espacios fueron fundados por es-
pafioles nativos que se establecieron en
sus paises de acogida, trabajaron y confor-
maron sus familias. Se integraron a su nue-
va tierra, pero en ese rincén de las ciuda-
des donde estaban podian expresar a ple-
nitud su idiosincrasia.

Pero los fundadores, reverenciados y
respetados en todos los centros, se han
ido haciendo mayores y en ese transitar de
la vida también han ido dejando en manos
de sus hijos, incluso de sus nietos, el desti-
no de los centros espafioles en el mundo.

La emigracion espafiola a Venezuela mas
fuerte fue a mediados del siglo pasado,
por lo que aun hay vivos muchos espario-
les de nacimiento, aunque ya en la mayoria
de los centros son sus hijos quienes diri-
gen esas instituciones.

La severa crisis de este pais, agravada
profundamente en los ultimos 5 afios, pro-
dujo que muchos espafioles, tanto de naci-
miento como de origen, estén retornando
a Espafa. [Mas de 250.000 venezolanos
han emigrado a Espafia, pero segundas y
terceras generaciones de espafioles tam-
bién han optado por otros paises como Es-
tados Unidos, Colombia, Argentina y de-
mas. Expertos sefialan que la emigracién
venezolana ya alcanza los 4 millones de
personas].

Es por ello que los centros espafioles es-
tan en un dificil momento de gobernabili-
dad basada en la didspora de los venezola-
nos, especialmente los jévenes, que no
ven oportunidades de desarrollo en su pa-
is y apuestan por esa tierra en la que son
nacionales y pueden, con estudio, trabajo
y tesén, desarrollar su proyecto de vida.

Por supuesto, también incide seriamente
en la compleja realidad de los centros es-
pafioles una critica situacién econémica
que no permite planificar, presupuestar y
que afecta la calidad de vida de las familias
que son pilar de estas instituciones.

Sin embargo, dentro de este atolladero,
los centros han echado mano de sus forta-

El deporte atrae a los més jévenes en los centros espaiioles de Venezuela.

lezas méas consolidadas para captar la aten-
cién de las nuevas generaciones llamadas
a tomar el relevo en el liderazgo de estas
instituciones. Las actividades deportivas,
culturales y recreativas han sido y son la
punta de lanza para convocar a las instala-
ciones de estas organizaciones a los jéve-
nes que se estan formando para tomar las
riendas.

Hermandad Gallega activa

El presidente de la Hermandad Gallega
de Venezuela, Roberto Gonzalez Pérez, no
duda en sefialar que “a través del tiempo,
nuestra sociedad ha contado con una alta
concurrencia de jévenes en las diversas
actividades que realizamos, a diferencia
de otros centros similares al nuestro, alre-
dedor del mundo, en los que la participa-
cién corresponde mas a adultos y adultos
mayores”.

Esta realidad la atribuye a que en la Her-
mandad Gallega siempre ha existido una
importante conciencia de la necesidad de
darle oportunidad a los jovenes para que
se integren, de forma tal que se garantice
el relevo generacional.

También menciona que la actual coyun-
tura de crisis en el pais hace que los jéve-
nes tengan pocas opciones de disfrute de-
bido a la inseguridad, los altos precios,
cierre de locales y otras situaciones adver-
sas. “Eso hace que acudan maés a la Her-
mandad Gallega”.

En el &mbito deportivo, Gonzalez Pérez,
explica que cuentan con participantes des-
de los 5 anos de edad hasta personas de 70
y mas anos, en casi todas las disciplinas de-
portivas, pero las que mas congregan gente
son el fltbol, natacion, karate, futsal y tenis.

En las actividades deportivas la Herman-
dad Gallega reporta que en su gimnasio
tiene inscritas 2.790 personas desde los 12
afnos en adelante. En el fitbol cuentan con
370 jugadores en las diferentes categorias
del Deportivo Galicia, desde nifios hasta
jovenes, sin contar con los que juegan en la
liga del Club Valle Fresco, segunda sede
de la Hermandad Gallega.

En cuanto al futsal cuenta con unos 20
jugadores a partir de los 18 afios de edad y
a partir de los 50 afios, cerca de 70 maés.
También tiene la escuelita de futsal en la
que aprenden a jugar nifios a partir de los 4
anos y tiene 115 inscritos.

La disciplina de waterpolo la practican
unas 25 personas; natacion cerca 370 nifios
hasta los 12 afios de edad y unos 115 ado-
lescentes y adultos inscritos en la escuela 'y
equipo de competencia.

La Hermandad Gallega cuenta con tres
canchas de tenis en la que esta activa una
escuela que cuenta con 77 nifos inscritos.
En cuanto a los adultos, organizados en di-
versos equipos de distintas categorias tan-
to femenino como masculino, participan
unos 75. Alrededor de esto también hay
clases particulares para socios y quienes
juegan por diversion.

En el frontén participan casi 100 perso-
nas de varias edades que van desde los 18
afos en adelante y en las distintas categori-
as. La escuela de tenis de mesa cuenta con
17 nifios inscritos, pero también tiene equi-
pos de competencia segun edades y cate-
gorias.

La escuela de karate de la Hermandad
Gallega, es reconocida como una de las
mejores de Caracas en su modalidad: Shin-
do Ryu y cuenta con mas de 70 jévenes y

adultos. También, la HG cuenta con un
equipo de softball integrado por 18 perso-
nas; y otro de baloncesto con unos 36 ju-
gadores. El voleibol cuenta con 30 nifios y
27 jévenes. El ajedrez, 33 nifios y 17 adul-
tos y el emblemaético juego tipico gallego
‘a chave’ tiene una participacién de mas de
40 adultos.

Grupos culturales y Colegio Castelao

En el &mbito cultural, esta institucién
cuenta con tres grupos de danza tipica ga-
llega: Semente Nova, Eiras Nosas y Lem-
branzas. Entre ellos suman casi 300 perso-
nas entre niflos, adolescentes y adultos jo-
venes. También dos agrupaciones de gai-
tas que son Celta (de 8 a 10 personas) y
Xuntanza Fillos de Ourense (15 integran-
tes). Existe también el grupo de pandere-
teiras Novo Xeito con unas 8 integrantes;
dos agrupaciones corales, Aires Galegos y
Alecrin, que suman cerca de 40 personas.

Ademas, hay tres grupos de teatro: Rosa-
lia de Castro, Trampallan y Conexién Pelle-
grin. Estos cuentan con unos integrantes fi-
jos de 5 0 6 cada uno, pero alrededor de
los diversos montajes se incluyen nuevas
personas en produccién y casting de ac-
tuacion.

Ademas, existe un grupo de danza con-
temporanea con unas 18 a 20 nifias y jove-
nes, y la escuela de ballet, que cuenta con
cerca de 30 alumnas.

La Hermandad Gallega cuenta ademas
con el Colegio Castelao, que funciona
dentro de sus instalaciones. Esta institu-
cién imparte clases desde preescolar has-
ta bachillerato y cuenta con més de 400
alumnos.

Fiestas y eventos

La Hermandad Gallega tiene una elevada
actividad en el area recreativa y social,
bien con eventos que se realizan reiterada-
mente como la celebracion de fiestas co-
mo los Reyes Magos, los Carnavales, o la
eleccion de la Sefiorita Hermandad Galle-
ga, asf como el Dia de la Madre, Dia del Pa-
dre, Dia de Galicia y Romeria Santiago
Apdstol o Dia del Nifio. Asimismo, las acti-
vidades del mes aniversario y fiesta aniver-
sario en octubre, la Fiesta Medieval, en-
cendido de la Navidad, bazar de Navidad,
celebracién de fin de afio, y algunas otras.

Pero ademas, la Direccién de Fiestas y
Recreacién organiza muchas otras festivi-
dades en las que se invita a grupos musica-
les, DJ’s, humoristas, karaokes y otros.
También, la HG alberga eventos produci-
dos por personas externas que alquilan el
teatro Rosalia de Castro u otro salén y pre-
sentan alli sus espectaculos.

El presidente de la Hermandad Gallega
afirma que todas estas actividades son muy
concurridas y que la mayoria estan enfoca-
das a que participen tanto nifilos, como jo-
venes y adultos.



Charla con jovenes en la Hermandad Gallega en Caracas.

“No sé si es por la situacion del pais, las circunstancias del
momento Que vivimos, pero si encuentro poco interés en los
jovenes para el relevo de la direccion de la sociedad. Espero Que
esto sea circunstancial y no falta de interés por el futuro de
nuestra sociedad, pero seguimos trabajando en eso, por garantizar
Que en 20 o 30 afios haya qQuien dirija estas instituciones es parte
de la lucha qQue tenemos qQue dar”, afirma Roberto Gonzalez

Sin embargo, si bien la participacién en
las actividades es alta, el interés por asumir
el liderazgo “no es tan evidente”. “No sé si
es por la situacion del pafis, las circunstan-
cias del momento que vivimos, pero si en-
cuentro poco interés en los jévenes para el
relevo de la direccién de la sociedad. Espe-
ro que esto sea circunstancial y no falta de
interés por el futuro de nuestra sociedad,
pero seguimos trabajando en eso, por ga-
rantizar que en 20 o 30 afos haya quien di-
rija estas instituciones es parte de la lucha
que tenemos que dar”.

El Hogar Canario hace énfasis en las
tradiciones

Por su parte, Ricardo Marquez, presiden-
te del Hogar Canario Venezolano (HCV),
esta empefiado en que los jovenes partici-
pen en las actividades que desarrolla la ins-
titucién pero que ademas “se involucren y
se sientan parte de la tradicién canaria”.

Para mi “el Hogar Canario Venezolano
tiene una connotacién maés alla del privile-
gio que te da un club, estos son centros en
los que venimos a reencontrarnos, a com-
partir y a mantener tradiciones y vivir nues-
tra vida como si estuviéramos en alguna de
las islas”.

Explica Marquez que la situacién que vi-
ve Venezuela hace que un centro con una
infraestructura como la del HCV que se
convierte en un escape para la gente, sea
muy apetecible. Dice que aun de la descen-
dencia canaria hay mucha gente y al que se
acerca se le vende la accién, a segunda y
tercera generacion. “La idea es enfocar que
las personas que se integran a una activi-
dad deportiva, tratar de involucrarlas tam-
bién en actividades culturales, o por lo me-

nos que participen en los eventos para que
entiendan la tradicién canaria”, dice.

El deporte convoca

Afirma Ricardo Méarquez que en el &mbi-
to deportivo “lo que mas gente trae, que
nunca pasa de moda, aunque tenga sus mo-
mentos de decadencia, es el futsal en el
que participa gente de todas las edades, a
partir de niflos de menos de 6 afios”.

El tenis también siempre se mantiene
con alta participacién y en natacién el HCV
fue una potencia, porque ademas conté
con el famoso entrenador canario Goyo Ta-
vio. “De aqui salieron grandes baluartes, no
solamente canarios sino de Venezuela que
participaban en la natacién de esta institu-
cién como lo fue Rafael Vidal y otros més”,
apunta Marquez.

El Hogar Canario también tiene el “balon-
cesto, voleibol y tenis de mesa muy activos.
También tenemos un club de taekwondo,
actividades aerdbicas de diferente género
y también las bolas criollas, que pertenece-
mos a una de las ligas mas importantes, no
solo de Venezuela sino de Latinoamérica”.

En juegos de mesa tienen activo el domi-
nd para los sefiores mas mayores. También
se practica bastante ajedrez, se hacen torne-
os de juegos de cartas como el chinchény
canasta, ademas de parchis y el bingo, que
seglin Marquez se juega dos o tres veces a la
semana y también atrae mucho a la gente.

“La actividad deportiva ha tomado mu-
cha fuerza -dice el presidente de la institu-
cién- porque si alguien antes venia a distra-
erse Unicamente comiendo o tomando algo
ahora nada mas lo reserva para el fin de se-
mana, entonces si quieren disfrutar su club
tiene que relajarse de otra manera”.
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Los grupos de baile tradicional también atraen a las nuevas generaciones.

Fiestas y cultura

En el Hogar Canario desarrollan activida-
des tradicionales bien sean culturales, re-
creativas o religiosas, “que al final también
se convierten en una fiesta”.

Mérquez nombra como ejemplo el Dia
de Canarias, el Dia de Venezuela que tam-
bién siempre tiene el contexto canario, y
por supuesto también celebran el Dia de
Espaia.

Abre un paréntesis para sefalar que “no-
sotros tenemos un tiempo que no hemos
hecho fiestas muy grandes. Hemos tenido
que ceder, por ejemplo, a que la gente trai-
ga su consumo. Fiestas que teniamos que
practicamente eran en esmoquin hemos te-
nido que flexibilizarla a una fiesta informal
o semiformal, puesto que estamos pasando
por un desequilibrio econémico y lo que
puede ser un ingreso bueno comparado
con otro ingreso, de todas maneras no sirve
para nada”.

“En el &mbito cultural lo que més me
preocupa a mi es la gente que participa
especialmente los varones. El folclore ca-
nario mas el venezolano, que también he
querido explorar, se hace generalmente
por parejas y esto nos complica. Enton-
ces estoy tratando de que los atletas va-
yan también al baile y al folclore”, apunté
Maérquez.

“Esta administracién, por un sentimiento
personal, hemos tratado de involucrar
siempre al folclore. De hecho, en los ulti-
mos afnos la elecciéon de la reina, una activi-
dad que aqui es muy importante porque
mandamos de aqui una embajadora a Santa
Cruz de Tenerife, ha contado con el ele-
mento tradicional”.

Este afio, dijo, la apertura del evento fue
canaria totalmente, las muchachas salieron
vestidas con trajes tipicos, se hicieron bai-
les de las siete islas y estuvo cargado de
bastante emocién y, por supuesto, es dificil
pero hay que mantenerlo.

Explicé Ricardo Mérquez que, para la
fiesta aniversario del Hogar Canario se ce-
rraba el club y se abria a las 9 de la noche,
la junta directiva estaba parada en una al-
fombra roja “tipo Hollywood” y saludaba a
todo el que iba llegando. “Yo tengo de pre-
sidente dos afos. El primer afio no pudi-
mos hacer fiesta porque habia mucha tris-
teza con los acontecimientos politicos en
los que hubo muchos muchachos que falle-
cieron, el ambiente estaba complicado y lo
que se hizo fue una misa aniversario en la
que por primera vez sacamos todas las ima-
genes de las islas canarias”.

Este afio, para la fiesta se abri6 el club a
las 3 de la tarde, se pusieron mesas para
que cada quien hiciera su tendido de
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manteles tipo canario, “y vinieron mu-
chos sefiores mayores porque ellos no
vienen a las 9 de la noche”. Todos esta-
ban ataviados de traje tipico. Participd
gente de varios hogares y centros cana-
rios de Venezuela, en un festival folclo-
rico, y después de las 8 de la noche em-
pezd la fiesta bailable. A esa hora llega-
ron los mas jévenes, los que no van tan
temprano.

En cuanto a grupos musicales el HCV
tenia dos, Entre Cuerdas y la Rondalla
Tipica. Entre Cuerdas esta ahora esta
en reestructuracién y la Rondalla Tipica
esta creciendo con nifitos, dice Mar-
quez, “de hecho tenemos un nifito co-
mo de 5 o 6 afos”. “Y tenemos el cuer-
po de baile del Hogar Canario y una co-
ral infantil”.

El calendario de fiestas del Hogar Ca-
nario comienza en enero con la fiesta de
Reyes Magos “que para nosotros es muy
importante, luego hacemos la fiesta de la
Candelaria el 2 de febrero, luego la Se-
mana de Venezuela que hay varias activi-
dades protocolares y culturales, y tam-
bién hacemos algunas actividades de-
portivas”. “Hacemos la semana de cana-
rias en el mes de mayo y en el interin esta
la misa de la Virgen de los Reyes y la gen-
te de Icod de los Vinos celebra San Mar-
cos. En junio es el mes aniversario y nor-
malmente tenemos también la participa-
cién en el Festival de Teatro”.

En agosto comienzan las fiestas reli-
giosas: la Virgen de las Nieves, “cuando
vamos a Cagua a una misa de campo
abierto que van casi todas las casas ca-
narias”. Septiembre es un mes de fiestas,
religiosas y tradicionales, porque casi to-
das las virgenes se celebran en ese mes.
Empiezan con la fiesta de la Virgen del
Pino, celebran la semana de la Virgen de
Coromoto, después viene la Virgen de
los Volcanes, después la Virgen de la Pe-
fia y en octubre San Miguel y la Virgen de
Guadalupe.

En el interin realizan otro tipo de fies-
tas y ultimamente han hecho varias acti-
vidades relacionadas con la gastrono-
mia.

Nuevas generacinnes

En la crisis actual, dice Ricardo Méar-
quez, “hay que darle la oportunidad a
personas con experiencia, que conocen
los detalles de la institucién, y creo que
si viene una buena generacién de mu-
chachos. Lo que tenemos que hacer la
generacion que vamos saliendo, como
hicieron con nosotros, es sembrar ese te-
ma cultural porque no es lo mismo un
venezolano-canario que haya nacidoy se
haya criado perteneciendo a esta institu-
cién a que no haya sido asi”.

“Yo si siento que hay relevo, pero hay
que trabajar en mantener las tradiciones
y hay también que organizarse para man-
tenerse, buscar gente. Hoy en dia son
muy importantes nuestras instituciones
para ayudar a los espafioles en Venezue-
la. Son un vehiculo bien importante y si
estas instituciones que en estos tiempos
yo siento que se han unido bastante, sera
mas facil lograr que los objetivos en asis-
tencia se planteen a los gobiernos de Es-
pafa y los de las diferentes comunida-
des autbnomas”.
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Algunas cuestiones a tener en cuenta en la relacién con las enfidades bancarias

Primeros pasos de economia
domestica para nuevos emigrantes

MANUEL L. FARALDO « MONTEVIDEQ

En un mundo donde el dinero en efectivo
se estd volviendo un bien escaso, si bien tie-
ne sus beneficios para padecer menos ries-
gos, también conlleva desventajas a la hora
de radicarse fuera de Espafia, maxime cuan-
do son tan diferentes, segun el destino, las
exigencias bancarias para permitir operar a
un emigrante.

El espafiol que emigra a cualquier pais
de la Unién Europea no tiene inconvenien-
te alguno para abrir una cuenta en un ban-
co de dicho pais, ya que tiene el derecho a
abrir una “cuenta bancaria basica o cuenta
de pago basica” y ningiin banco puede re-
chazar la solicitud de apertura de la misma
por el mero hecho de que no vivas en el
pais donde esté establecida la entidad. Sin
embargo, este derecho no se aplica a otros
tipos de cuentas bancarias, como las de
ahorro.

Asimismo, si no cumples con las normas
de la Unién Europea sobre blanqueo de ca-
pitales y financiamiento de terrorismo, el
banco si puede negarse a abrir la cuenta. En
algunos paises de la UE, una institucién
bancaria puede negarse a abrirte la cuenta,
si ya tienes una cuenta similar en otra enti-
dad del mismo pafs.

Quizas también el banco pueda consultar
por qué quiere abrir la cuenta si no vive en
ese pais, por lo que deberds demostrar que
si te estas radicando alli y, generalmente, se
solicita que pruebe que trabaja alli.

Pero a esta altura se estaran preguntan-
do qué es una “cuenta de pago basica”.
Pues bien, se trata de una cuenta bancaria
que permite hacer operaciones corrientes
de todos los dias, tales como depositar,
retirar efectivo, recibir y efectuar pagos.
También debe incluir una tarjeta de pago
que puedas utilizar para retirar dinero y
hacer compras, tanto por la web como de
forma presencial.

Generalmente los bancos ya incluyen en
estas cuentas el acceso online del cliente,
debido a que reduce los costos y evita mu-
chedumbres en las agencias bancarias.

Sin embargo, no siempre tienen la obliga-
cién de autorizar descubiertos en este tipo
de cuentas, y a veces tampoco ofrecen line-
as de crédito hasta tanto no se tenga una ex-
periencia de mas de un afo de antigiiedad
de la cuenta.

En algunos paises de la UE, por la cuenta
de pago basica el banco puede cobrarte
una comisién anual que debe ser de un im-
porte razonable.

Traslado de cuentas dentro de la Union
Europea

Dentro de la Unién Europea, se ha facili-
tado de forma sencilla para los emigrantes
el traslado de una cuenta bancaria de un pa-
is a otro en el que va a residir.

La nueva entidad bancaria tiene la obliga-
cién de ayudarte a hacer el traslado, por lo
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Los cajeros en muchos paises de Iberoamérica dispensan délares yla moneda local.

Dentro de la Union Europea se ha facilitado de forma sencilla para 1os
emigrantes el traslado de una cuenta bancaria de un pais a otro. La
nueva entidad bancaria tiene Ia obligacion de ayudarte a hacer el
traslado, por lo Que buscara qQue la antigua institucion le fransmita los
datos y cancele todas las 6rdenes permanentes de la cuenta vieja

que buscara que la antigua institucién le
transmita los datos y cancele todas las 6rde-
nes permanentes de la cuenta vieja.

Asimismo, debera informar a terceros,
como el caso del empleador, de la nueva
cuenta donde acreditar el salario. También
otras domiciliaciones como la Seguridad
Social y los suministros de agua, gas, electri-
cidad, etc. Y es que el banco que has elegi-
do ahora seré el encargado de abrir las 6r-
denes permanentes de pago automatico de
tus servicios contratados y aceptar las domi-
ciliaciones necesarias en la nueva cuenta.

Ademas, el sistema bancario de la Unién
Europea tiene una proteccién especial para
los clientes en caso de quiebra de la enti-
dad. Tu dinero esta protegido hasta un limi-
te de cien mil euros o el equivalente en mo-
neda local. Este limite se aplica por persona
y por banco, por lo que si la cuenta es con
otra persona, por ejemplo la pareja, se du-
plica el monto protegido.

En América no es tan simple

Los emigrantes espafioles cuando deci-
den atravesar el Atlantico estdn tomando
riesgos y la aventura puede llegar a ser una
pesadilla, ya que se encontraran con distin-
tas legislaciones que no siempre le seran fa-
vorables.

Uno de los grandes inconvenientes es la
apertura de una cuenta, ya que manejar el
dinero que se tiene depositado en Espafia
desde el exterior, tiene un costo elevado, al
tiempo que también una restriccién en la
cuantia diaria.

Lo més corriente es el sacar el dinero

usando la tarjeta de crédito emitida por el
banco espafiol donde se tiene el dinero o
donde se recibe el dinero.

Tal es el caso de Xesus, un coruiiés que
estd jubilado en Espafia, cobra alli su pen-
sién que se le acredita en su cuenta banca-
ria, y él se moviliza en Uruguay con la tarjeta
de crédito que usa para pagar o para sacar
efectivo de los cajeros automaéticos.

Este jubilado podria abrir una cuenta en
Uruguay y hacer que le paguen alli su pen-
sién, ya que existe convenio entre ambas
naciones, pero sin embargo ha encontrado
otra solucién que hasta ahora le da mejores
resultados.

Sigue con la cuenta en Espafia, a donde
viaja cada tanto, y usa la tarjeta de crédito,
que luego cuando le acreditan la pension,
desde la web realiza el pago correspon-
diente a los gastos incurridos.

La contrapartida es la comision que le co-
bran por sacar dinero en efectivo y, ade-
mas, la cotizacién de la moneda local al eu-
ro que es la de su cuenta. En Uruguay los
cajeros automaticos entregan délares ame-
ricanos y pesos uruguayos.

Generalmente los emigrantes que vienen
buscando oportunidades en América, lo ha-
cen en primera instancia usando el efectivo
que pudieron traer, y de tener recursos ex-
tras en Espafia, pues terminan trayéndolos
al pafs donde residen para poder contar
con un respaldo o realizar alguna inversién
o subsanar el grave problema que represen-
ta la vivienda.

Es que justamente, el donde residir es el
primer escollo del emigrante, ya que los ho-



Para abrir una cuenta corriente en
Argentina, el emigrante, ademas
de demostrar su residencia,
también debera tener un
documento nacional 0 pasaporte y
estar registrado en la agencia
tributaria (codigo CUIT), poseer
también el codigo tnico e
identificacion laboral (CUIL),
ademas de la clave de
identificacion (CDI). El banco le
pedirg, ademas, una declaracion
de ingresos brutos y 1a declaracion
de impuestos a las ganancias

teles son muy caros, las pensiones también
suelen tener sus inconvenientes a pesar de
ser mas baratos, pero la convivencia suele
llevar a limites intolerables. Asi es que mu-
chos terminan alquilando con otro compa-
triota o solo, para lo que precisan una ga-
rantia, que generalmente es el adelanto de
varios meses de alquiler.

Abrir una cuenta en Sudameérica

Los destinos sudamericanos han sido por
conocimiento e idiosincrasia los que mas
suelen recurrir en los Ultimos afios los emi-
grantes espafoles, pero las leyes son tan
dispares en materia bancaria que resulta im-
posible detallar qué se puede y qué no se
puede hacer en cada pais o qué se necesita
para abrir una cuenta bancaria un espafol.

Por ejemplo, en Ecuador, el emigrante de-
beréa acreditar con documentos personales
su identidad, y lo més seguro es que presen-
te su pasaporte, el que debe contener la vi-
sa de inmigrante.

Debe estar también empadronado por el
Ministerio de Relaciones Exteriores, y en ca-
so de que trabaje como dependiente, debe-
ra adjuntar una copia del contrato o carta
de la empresa indicando cuales son sus fun-
ciones y el tiempo de las mismas en el pais.

Asimismo, y esto es en casi todos los pai-
ses, se pide una constancia domiciliaria con
alguno de los servicios basicos a su nom-
bre, como pueden ser recibos de luz, agua
o teléfono.

En los bancos ecuatorianos al abrir la
cuenta se le otorga una tarjeta de débito al
cliente, pero la de crédito generalmente la
brinda la entidad una vez que pasen unos
meses desde la apertura de la cuenta, a los
efectos de observar el historial financiero.

Caso dispar es el argentino, donde el emi-
grante, ademas de demostrar su residencia,
también debera tener un documento nacio-
nal o pasaporte y estar registrado en la agen-
cia tributaria poseyendo (CUIT), y también
el cédigo unico e identificacién laboral
(CUIL), ademas de la clave de identificacion
(CDI). El banco le pedira, ademaés, una de-
claracion de ingresos brutos y la declara-
cién de impuestos a las ganancias.

Como se ve, no es nada sencillo abrir una
cuenta, por lo que debera pasar un tiempo
antes de hacerlo. También le requeriran da-
tos filiatorios segln corresponda, partidas
de matrimonio, de divorcio, de defuncién
del cényuge, etc.
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Oficina de una entidad bancaria en Montevideo.

Brasil, otro caso dificil

El otro gran pais del sur americano, Brasil,
tiene facilidades para abrir cuentas salvo
que seas extranjeros, en este caso solo po-
drés hacerlo si tienes un permiso de resi-
dencia.

Sin embargo, algunos bancos brasilefios
ofrecen la posibilidad de abrir cuentas onli-
ne, pero siempre es de forma provisional,
ya que en todos los casos el extranjero de-
berd presentarse en la sucursal del banco
para entregar la documentacién requerida.

Se trata de la residencia permanente o
temporal, con una duracién minima de do-
ce meses, el documento de identidad que
puede ser el pasaporte o la cédula de iden-
tidad para extranjeros (CIE). En caso de
que el emigrante no tenga aun el CIE, debe-
rd presentar un justificante de emisién, aun-
que también debe entregar el CPF (cadas-
tro de pessoas fisicas), comprobante de
domicilio y comprobante de ingresos, en
caso de que abra una cuenta de pago de
salarios.

El sistema financiero brasilefio tiene la
ventaja de que la cuenta corriente salario
tiene tasas mas bajas en sus comisiones, lo
que la diferencia con la cuenta corriente
comun. Ambas se utilizan para hacer tran-
sacciones cotidianas y dan derecho a una
tarjeta de débito. Hay que tener en cuenta
que también existe la cuenta de ahorro,
denominada ‘poupanca’, pero solo sirve
para guardar dinero y en ella se pagan inte-
reses.

Uruguau ysu apertura financiera

Mientras tanto, el mas pequefio pais del
cono sur, Uruguay, se lo conocia a media-
dos del siglo pasado como la Suiza de Amé-
rica, y tanto su creacién como el uso que se
le ha dado hasta hace unos afos, realmente
tiene su similitud con el paraiso financiero
de los Alpes.

Es que a través del sistema financiero uru-
guayo se ‘lavaron’ capitales de Argentina y
Brasil, con instrumentos financieros crea-
dos especialmente por los gobiernos tradi-
cionales y en la propia dictadura.

Asi es como existian instituciones que so-
lo atendian clientes extranjeros que usaban

Es muy dispar la legislacion a 1a Que se enfrenta el emigrante
espafiol para abrir una cuenta en el extranjero, algo Que en la
actualidad resulta imprescindible para insertarse en la sociedad. El
consejo es informarse bien de como debe hacer para abrir la
cuenta, tomar nota de las comisiones Que le cobraran y saber
cuales son las obligaciones en materia impositiva tanto para el
flujo en el pais de acogida o entre este y Espafia

a Uruguay de puente para evadir impuestos
en Argentina o Brasil, enviando el dinero a
bancos en paraisos fiscales o en sistemas fi-
nancieros desarrollados.

Pero desde hace una docena de afios a
esta parte, el Gobierno uruguayo fue firman-
do convenios fiscales con sus vecinos y va-
rios paises mas, al tiempo que cerro las fi-
nancieras, y en la actualidad la legislacion
uruguaya esté ejerciendo un férreo control y
obliga a funcionarios bancarios y otros pro-
fesionales a cumplir con el papel de investi-
gador en cada transaccion bajo pena inclu-
sive de prision y hasta pérdida del titulo ha-
bilitante.

As{ es como los emigrantes espafioles
que llegan a Uruguay con sumas de dinero,
deberan al depositarlas en un banco, justifi-
car su origen, y seguramente la institucion le
solicitaré la declaracion a la Hacienda espa-
fiola sobre esos fondos. Vale recordar que
en Espafia si se transfieren mas de 50.000
euros al exterior, hay que comunicarlo a Ha-
cienda mediante un formulario especial, y
en caso de salir con mas de 10.000 euros en
efectivo, también se tiene la obligacién de
notificarlo.

Sin embargo, para un emigrante es bas-
tante sencilla la apertura de una cuenta en
los bancos uruguayos, de los que hay que
saber que uno solo es uruguayo ya que los
restantes son filiales de bancos extranjeros,
entre ellos dos esparoles.

El banco solicitara el documento espa-
fiol, en caso que no tenga aun la cédula de
identidad uruguaya, una constancia de do-
micilio y justificacién de ingresos en caso
de que no abra una cuenta de sueldos, que
tiene exenciones de comisiones ya que la

bancarizacién es impulsada por el Gobier-
no que estéd procurando retirar el efectivo
de la calle.

El emigrante podra obtener una tarjeta de
débito y generalmente se le ofrece también
la de crédito, a pesar de que las lineas cre-
diticias dependeran de los ingresos justifi-
cados con documentacion.

En Uruguay los bancos pueden, y tam-
bién lo estan haciendo en otros paises ame-
ricanos, expulsar a los clientes por razones
de sospechar que se esta lavando dinero o
financiando el terrorismo, pero en los ulti-
mos tiempos esto ha traido cierta irrespon-
sabilidad de los gerentes de los bancos que
ante la menor sospecha y sin prueba alguna,
solamente intuicién, le cierran la cuenta al
cliente.

En Uruguay el cliente dispone de un re-
curso, luego que el banco le notifica por es-
crito de la decisién, de apelar ante el Banco
Central del Uruguay, el organismo rector del
sistema financiero, que se encargara de
obligar al banco en un plazo menor a quin-
ce dias a explicar por qué tomo la decision
y en caso de no ser acertada la accion, se le
aplicara una multa y se volvera a abrir la
cuenta.

Como se ve es muy dispar la legislacion a
la que se enfrenta el emigrante espafiol para
abrir una cuenta en el extranjero, algo que
en la actualidad resulta imprescindible para
insertarse en la sociedad. El consejo es in-
formarse bien de cémo debe hacer para
abrir la cuenta, tomar nota de las comisio-
nes que le cobraréan y saber cudles son las
obligaciones en materia impositiva tanto
para el flujo en el pais de acogida o entre
este y Espania.
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Experiencias de emigrantes en México para hacer mas sencilla la infegracion

Mente abierta y trabajar decentemente
con carino y respeto por el pais de acogida

BEGONA AYUSO  CIUDAD DE MEXICO

‘Paréceme, Sancho, que no hay refran que no
sea verdadero, porque todos son sentencias
sacadas de la mesma experiencia, madre de
las ciencias todas’. Don Quijote.

Dicen que la experiencia es un grado y to-
do parece indicar que asi es y, aunque na-
die aprende en cabeza ajena, lo cierto es
que si se pone atencién a los consejos de
los que vinieron por delante, el camino pue-
de resultar mas sencillo.

Internet y en especial las redes sociales
han cambiado la manera de integrarse a un
nuevo pais. Antes, aquellos que emigraban
contaban con poca informacién préactica
sobre el lugar de destino, y tenian contacto
tan sélo con un par de amigos o familiares,
y en muchos casos ni eso. El proceso de in-
tegracién era mas lento y complicado, ya
que la investigacion social se hacia casi en
solitario. Hoy, los nuevos emigrantes dispo-
nen de una inmensa red de apoyos virtuales
que les permiten conocer de primera mano
informacién sobre casi todos los temas. Es-
to gracias a los méas de 114.000 espafioles
que viven en México actualmente -muchos
de ellos desde hace varias décadas-, y que
comparten sus experiencias en este pafs,
sobre todo, a través de las redes sociales.

En Facebook existen varias paginas de
emigrantes espafoles, una de ellas ‘Espafio-
les en México, cuenta con mas 11.000
miembros que interactian todos los dias,
publicando informacién sobre diversos
asuntos de interés: vivencias cotidianas, re-
comendaciones de servicios profesionales,
eventos, lugares donde comer o salir de
marcha, cuestiones laborales y guias de to-
do tipo de tramites. Se comparte de todo,
cosas tan especificas como si es bueno in-
vertir en Cetes, dénde comprar billetes de
avion baratos o alquilar motos para viajar
por el pais, qué alimentos se pueden llevar
y traer de Espafia a México y viceversa, dén-
de encontrar capillas de la Virgen del Pilar
en CDMX, e incluso dénde celebrar los
triunfos del Real Madrid.

Tres visiones distintas

Cuando Carmen Fernédndez llegd a Méxi-
co en 1960, con 24 afos, las cosas eran muy
diferentes. “Vine por amor. Mi novio, Cons-
tantino Lomas, se habia venido unos afios
antes a trabajar con su cufiado, en una em-
presa agricola, entonces decidimos casar-
nos ‘por poderes’, él aqui y yo alla en Espa-
fia. Su hermano fue su representante, o sea
que ‘fue el novio’, y celebramos con una co-
mida en un restaurante en Madrid”. Un afio

Carmen y Constantino.

después viajo a México para estar con su
marido. Ambos madrilefios, formaron una
familia compuesta por cuatro hijos, todos
mexicanos.

“Para mi no fue dificil adaptarme a Méxi-
co, me gustaban las flores, la fruta, los colo-
res... y aqui estaba lleno de eso”, cuenta
Carmen. Desde el principio lo tuvo claro,
habia que empezar una nueva vida y “echar-
le ganas”.

“El principio no fue facil, porque a mi ma-
rido le prometieron cosas que después no
fueron ciertas en el trabajo, asi que pasa-
mos dificultades econémicas y aunque él
no queria que yo trabajara, conseguf un em-
pleo administrativo en un hospital, hasta
que nacié mi primera hija”, explica. Poco a
poco, las cosas fueron mejorando y aunque
estdbamos bien, nunca se te quita la idea de
volver a tu pais, “yo compraba todo con
asas para poderlo llevar alld”, cuenta.

En Madrid se habia quedado su familia
completa, sus padres y sus hermanos a

Ramo6n Ampudia.

quienes volvié a ver siete afios después de
haberse marchado. “En esa época sélo po-
diamos hablar por teléfono con ellos en
ocasiones especiales como Navidad o los
cumpleaios, porque las conferencias eran
muy caras”, cuenta Carmen.

“A los esparioles jévenes que llegan ahora,
solo les diria que mantengan la mente abier-
ta, que vengan con la idea de trabajar decen-
temente como lo harian en su propio pais,
con el mismo carifio y respeto”, sefiala esta
madrilefia. “Lo Unico que me falt6 es haber-
me nacionalizado. En aquella época no exis-
tia la doble nacionalidad, y habia que renun-
ciar a una de ellas, y como mi marido y yo
siempre nos sentimos muy esparoles a pesar
de los afios, no quisimos hacerlo”, relata.
“Quiza ahora, (Carmen enviudé hace poco
tiempo) me decida a realizar el trdmite para
obtener la nacionalidad mexicana y asi po-
der hacer algo que siempre quise hacer aqui:
votar”, concluye sonriendo.

Actualmente, dos de sus hijos, viven fue-
ra, en Estados Unidos y en Espafia. Y la ma-
yoria de sus nietos estan repartidos por me-
dio mundo.

Cincuenta y cuatro afos después, por el
mismo motivo, “el amor”, pero en circuns-
tancias y con perspectivas completamente
diferentes, llegd Mayra Arroyaga (Madrid
1962) a México en 2014. Vivia en Las Rozas,
un municipio cercano a la capital espafola,
cuando a su pareja le ofrecieron un puesto
de trabajo muy interesante y como ella esta-
ba en ese momento trabajando como ‘free-
lance’, decidieron lanzarse a la aventura.
Ambos madrilefios, dejaron alla a su familia,
dos hijas de ella de un matrimonio anterior,
el hijo de su pareja, Ricardo, hermanos de
ambos y la madre de él.

“El principio fue muy ilusionante. Rapida-
mente hicimos amigos y yo encontré tam-
bién trabajo, asi que todo resultd perfecto.

Lo maés dificil fue la burocracia, el ‘ahorita’,
el tréfico, los bancos y que aqui no sepan
decir no”, explica Mayra. Siempre han teni-
do claro que su estadia en México seria
temporal, sobre todo porque la familia esta
en Espafia y aunque viajan a verlos dos ve-
ces al afno, en verano y Navidad, no es lo
mismo.

Su consejo para los esparioles que vienen
a México es mas practico, que “se armen de
paciencia. El mexicano, en general, es muy
informal. Esto para algunas cosas, funda-
mentalmente las relaciones personales, es
bueno, pero en las relaciones profesionales
es desesperante”, apunta esta profesional
exitosa, consultora en investigacién de mer-
cados.

“En general no suelo pensar en mi como
emigrante. Creo que el idiomay la facil con-
vivencia con los mexicanos ayuda mucho a
que te integres en la sociedad. Son més los
momentos y situaciones puntuales, espe-
cialmente los momentos de renovacion del
permiso de residencia o aquellos en los que
comparas con tu pais”, finaliza Mayra.

Por su parte, Ramén Ampudia llegd a Mé-
xico en 1981, también con 24 afios como
Carmen, pero con un objetivo diferente.
Proveniente de Ribadesella, Asturias, vino
de vacaciones, a visitar a un tio que vivia
aqui. Pero sucedié algo con lo que no con-
taba “me enamoré de este pais” y el curso
de la historia dio un giro inesperado, el tio
se regreso a los tres meses a Espafia y Ra-
mon se quedo al frente de la fabrica de pan-
talones que este habia montado aqui.

“Desde el primer dia que llegué me senti
en casa, fui conociendo gente y nada, aqui
me quedé”, cuenta Ramén, quien se caso al
poco tiempo con una mexicana con quien
tuvo un hijo. Regresé a su tierra un afio y
medio después, a ver sus padres y a un her-
mano que se quedaron alla. “La comunica-
cién no era como ahora, las cartas tardaban
seis meses en llegar y el teléfono sdlo se
usaba en casos importantes. Hoy hablo con
mi hijo, que estudia en Madrid, todos los di-
as a través de videoconferencias, al punto
que ahora sé mas de su vida que antes”, se-
fala el asturiano.

“Yo les diria a los que llegan a México que
vienen al pais méas noble que existe para un
emigrante espariol, y les recomendaria que
se hagan socios de alglin centro espafiol pa-
ra que se integren mas rapido”, sefiala Ra-
mon, que afirma que nunca se sintié un emi-
grante, a pesar de que nunca realizé el tra-
mite de nacionalizacién, simplemente por-
que nunca lo necesito.

El retorno no es una posibilidad cercana,
quiza, “mas adelante, cuando pasen los
anos, tome la decision de volver a Espafia a
pasar mis ultimos afos, porque alla las per-
sonas de la tercera edad tienen una mejor
calidad de vida, pero mientras llega ese mo-
mento, me gusta vivir aqui”.

Experiencias y reflexiones de unos espa-
floles que emigraron en momentos y cir-
cunstancias muy distintas, pero que la vida
los llevé a coincidir en este pais.
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